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Atsirinkite 5 forumus ir surašykite į šį dokumentą.
Po kiekviena nuoroda išvardykite 3 dalykus, kurie klientams patinka jūsų produktuose ar paslaugoje.
Išvardinkite 3 priežastis dėl kurių jie pirktų jūsų prekę/paslaugą problemai spręsti.
Ir 3 priežastis dėl kurių nepirktų jūsų prekės/paslaugos nes galbūt ji neišspęs jų problemų

Šis "sheet'as yra skirtas surinkti svarbiausius duomenis ir aspektus apie jūsų klientus, apie jų
problemas ir sprendimų ieškojimo kelią.
Pasižymėkite viską vienoje vietoje. Turėkite tai po ranka kai galvosite apie ką norite parašyti, kokią
temą analizuoti, kokią problemą išpsręsti.

3 "skausmo" taškai

3 dalykai kurie jiems patinka

3 priežastys pirkti

Ar gerai pažystate savo klientus? Ar žinote kur jiems
"skauda"?
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Pasižymėkite kliento pirkimo proceso etapus.

Išanalizuokite ir susirašykite  kliento pirkimo proceso etapus;
atsiliepimus; raktinius žodžius; 

Facebook grupės; Quora; Reddit ir pan.

WIKIPEDIA



Panaršykite ir raskite bent tris dalykus, kurie gali padėti jūsų klientams.

Keistai nuvertinta platforma rinkti naudingą informaciją. Pašniukštinėkite, pasirašykite 
 teigiamų ir neigiamų atsiliepimų priežastis, kodėl jūsų potencialūs klientai ten pirko arba
nepirko.

GOOGLE TRENDS

AMAZON ATSILIEPIMAI


